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Innovative Einrichtung

Tag der offenen Tiir im WZ® WundZentrum
RE

STEINFURT. Vier Millionen Deut-
sche leiden an chronischen Wun-
den. Lange Behandlungszeiten
und fehlende Therapieangebote
machten dieses ~Krankheitsbild
zum Volksleiden.

In Steinfurt hingegen gibt es
seit einem Jahr ein spezialisiertes
WundZentrum. Die  innovative
Einrichtung im BurgForum feiert
ihren Geburtstag mit einem Tag
der offenen Tiir. Der Betreiber und
die Leiterin des WundZentrum
Steinfurt, Andrea Stock, prasen-
tieren die erfolgreiche Einrichtung
am kommenden Mittwoch, 10.
November, ab 13 Uhr der Offent-
lichkeit.

JUnser innovatives Behand-
lungsmodell bietet den Patienten
eine hochwertige Therapie, die
optimale  Abheilerfolge  garan-
tiert”, sagt Andrea Stock, die da-
bei auf eine intensive Zusammen-
arbeit mit den behandelnden Arz-
ten ihrer Wundpatienten setzt.
Bei dem neuartigen, TUV-zertifi-
zierten Konzept bieten qualifizier-
te Wundmanagerinnen eine in-
tensive und hoch spezialisierte
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Das innovative Behandlungsmodell bietet eine hochwertige
Therapie, die optimale Abheilerfolge garantiert. Foto RED
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Therapie.

So heilen Wunden, die den Pa-
tienten oft seit Monaten oder gar
Jahren quélen, haufig schon in-
nerhalb weniger Wochen ab. Der
Betroffene erhalt ein groBes Stiick
Lebensqualitdt zuriick.

Im Rahmen eines , Tages der of-
fenen Tir” konnen sich von 13
bis 16 Uhr Patienten, Arzte und
Interessenten ein Bild von dem
Angebot machen In den moder-
nen im Burg-

sich tber Fortbildungsmdglichkei-
ten zum zertifizierten Wundmana-
ger / zur Wundmanagerin zu in-
formieren.

4Neben der Spezialausbildung
der Mltarbelter |st das |nterd|51|p-
lindre

und Pfleger vom administrativen
Aufwand entlastet, erreichen die
Patienten eine hohe Therapie-

treue.
Fiir Kliniken, KrankenhZuser,
Helme und Pflegedienste und
k bietet das Wund-

ie
Basis fiir die schnelle Wundhei-
lung”, erlautert Andrea Stock.
. Wir beteiligen alle erforderlichen
Versorgungspartner an der Thera-
pie und stimmen samtliche Be-
- + oo

Zentrum Steinfurt vielféltige Ko-
operationsmoglichkeiten. Dariiber
informiert die  Betreibergesell-
schaft gyw GmbH aus Stuttgart
ab 17 Uhr im benachbarten Diet-
rich-Bonhoeffer-Haus an der Teck-

Forum Steinfurt an der Tecklen-
burger StraBe 30 geht es um alle
Fragen zur erfolgreichen Wund-
versorgung.

Wegen der hohen Nachfrage

hritte
ab.” Weil das WundZentrum da-
bei eine zentrale Lotsenfunktion
Ubernimmt, die zugleich Arzte

lenburger StraBe 36 mit Vortrd-
gen und in Einzelgesprachen.
www.wundzentren.de

d.

g +Ein Jahr Wi

22,50

am Mittwoch, 10. November

therapie will sich das Team weiter 13- 16 Uhr Tag der Offenen Tur Fiihrungen und Informationen in

verstarken. So bietet der Tag der den gf (Tec StraBe 30)

offenen Tir auch fiir erfahrene 17 19 Uhr: Kocperatlonsmogl|chke|ten fiir Arzte, Kliniken, Heime,
heits- oder K Pfl und K Vortrage und Informationen im Die-

rinnen und -pfleger die Chance, trich-Bonhoeffer-Haus
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Tolle Neuheit im KiihIregal: Du darfst Leichte Butter mit Joghurt

Ab sofort gibt es von Du darfst einen Brot-
aufstrich aus Leichter Butter, der mit
Joghurt verfeinert ist. Dank neuer Rezep-
tur ist die Leichte Butter mit Joghurt
sowohl unwiderstehlich joghurtfrisch im
Geschmack als auch schon leicht mit
niedrigem Fettgehalt. Ob aufs Brot, zum
Kochen oder fur die Weihnachtsbéckerei,
die Leichte Butter mit Joghurt ist ideal
fur eine ausgewogene Ernahrung und fur
1,15 Euro (unverbindliche Preisempfeh-

Neuheiten - Kulinarisches - Praktisches — Verbraucher-Tipps
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Mediterraner Genuss mit Saupiquet Thunfisch in Olivendl Eofehm
Frisches Gemiise, leckerer Fisch und natiirlich gutes Olivendl, das sind
die typischen Zutaten fiir die beliebte mediterrane Kiiche. Gerade die
Kombination des charakteristischen Olivenol-Geschmacks mit den
feinen Thunfisch-Filets von Saupiquet sorgt fiir eine auBergewéhnliche
Geschmacksreise.

Wertvolles Olivendl

In den mediterranen Regionen
spielt hochwertiges Olivendl eine
tragende Rolle. Es sorgt fur den un-

Die Saupiquet Thunfisch-Filets in Olivendl
ibt es in unterschiedlichen, praktischen
osengroBen.

verwechselbaren Geschmack vieler
Speisen und durch den hohen Ge-
halt an ungesittigten Fettsauren so-
wie Vitamin E fur den gesunden,
stidlandischen Lebensstil. Auch
hierzulande ist Olivendl bereits hei-
misch geworden, sodass niemand
mehr auf das geschmackvolle Ol ver-
zichten mochte.

Hochwertig, vielseitig, lecker!

Mit feinstem Olivendl veredelt auch
Saupiquet seine zarten Thun-
fisch-Filets - fur den ganz besonde-
ren mediterranen Genuss. Olivendl
ist neben Thunfisch eine der
Basiszutaten fir viele italienische
Gerichte. Dieser kostlichen Kombi-
nation widmet Saupiquet ein neues
Rezeptheft mit Kochanleitungen

|
Eines von 12 neuen Rezepten aus dem aktuel-

len Saupiquet Rezeptheft: Gefiillte Paccheri
mit Thunfisch, Kapern und Tomaten.

aus den Regionen Italiens. Mit
Rezepten wie z.B. ,, Gefiillte Paccheri
mit Thunfisch, Kapern und Toma-
ten“ inspiriert Saupiquet so zum
typisch italienischen Kochen und
Geniefen. Der zarte Saupiquet
Thunfisch in feinstem Olivendl
sorgt bei allen Rezepten fir den
unvergleichlich mediterranen Ge-
schmack.

12 neuen Rezepten auf www.saupiquet.de herunter.

Lassen auch Sie sich inspirieren. Laden Sie sich die neue Rezeptbroschiire ,Essen wie in Italien® mit|

Tipp fur

Ein Blick zurtick: 1985 wurden acht
von zehn Lebensversicherungen durch
Versicherungsvertreter verkauft. Die-
se vertreten klassischerweise lediglich
eine Versicherungsgesellschaft und
werden auch als Ein-Firmen-Vertreter
bezeichnet. Heute werden jedoch nur
noch ca. 30% aller Lebensversicherun-
gen durch sie vermittelt. Ein Trend, der
sich deutlich abzeichnet. Denn die
restlichen 70% der Lebensversicherun-
gen werden heute durch weitaus unab-
hingigere Vermittler, wie von Banken,
dem Internet sowie vor allem von un-
abhéngigen Versicherungsmaklern
vertrieben. Das Streben nach Unab-
héngigkeit und Vergleichbarkeit hat al-
so auch die Versicherungsbranche er-
reicht. Insbesondere die Verbraucher
fordern zu Recht unabhingige Bera-
tung und mafBgeschneiderte Angebote,
die fur den Versicherungsvertreter je-

Versicherungsvertreter
Unabhéngige Versicherungsberatung auf dem Vormarsch

doch nicht darstellbar sind. Der unab-
hingige Versicherungsmakler kann
hingegen auf Berechnungs- und Ver-
gleichsprogramme zurtickgreifen. Da-
durch kann der Makler seinen Kunden
eine unabhingige Empfehlung abge-
ben, ohne unter dem Produktions-
druck einer einzigen Gesellschaft zu
stehen. Im Gegenteil: Er empfiehlt sei-
nem Kunden das beste Angebot aller
Versicherungsgesellschaften. Das was
dem Versicherungsmakler allerdings
fehlt sind die Dienstleistungen einer
klassischen AusschlieBlichkeit: Ver-
triebsunterstiitzung, Aufienwerbung,
Markenqualitat des vertretenden Un-
ternehmens, Aus- und Weiterbildung
sowie fest verankerte und eingespielte
Prozesse. Das Ziel sollte nun sein, dass
der Makler zum einen von den Vorzii-
gen des freien Maklerdaseins profitie-
ren kann und zum anderen in den ver-

schiedensten Bereichen so unterstiitzt
wird, dass sich seine administrative Ar-
beit deutlich reduziert (bspw. durch
Auslagerung). Die grofite Herausforde-
rung fur alle Umsteiger durfte aller-
dings der administrative und in man-
chen Féllen auch der finanzielle Kraft-
akt darstellen. Manchmal erweist sich
die Herausforderung als so grof3, dass
sich eine Scheu entwickelt, die den
Wechsel des eigenen Status blockiert.
Oftmals ist das jedoch vollig unbegrin-
det - denn insbesondere die Makler,
die aus der Ausschliefllichkeit stam-
men, weisen oft ein sehr grofies Poten-
tial vor. Dies liegt vor allem daran, dass
sie neben den bisher meist einge-
schréankten Portfolien ihren Kunden
nun ein weit gréfBeres und moglicher-
weise sogar besseres Portfolio anbieten
konnen. Dennoch gibt es ein paar Stol-
persteine, die aber mit der entspre-

lung) im Handel erhiltlich. Kostliche

Rezepte mit der neuen Leichten Butter

finden Sie unter www.du-darfst.de.

Clever backen mit der Toppits® Herbst-Aktion

Herbstzeit ist Backzeit. Jetzt kommen
sie wieder zum Zuge - herzhafte und
siiBe Kostlichkeiten aus dem Ofen.
Passend dazu bietet Toppits® von
Oktober bis Dezember Back-Papier,
Tarte-Formen und weitere Produkte
mit bis zu 50 Prozent mehr Inhalt an.
Koch-Profis wie Andreas C. Studer
schworen auf die Kiichenhelfer, zum

Beispiel den Brat-Schlauch, der
ebenfalls Teil der Aktion ist: ,Die
perfekte Art, um Fleisch schon

saftig und aromatisch zu garen,
ohne dass Bratenfliissigkeit fir die
Sofle verloren geht.“ Ubrigens:
Herbstliche Rezepte, sowie Tipps und
Tricks a la Studer gibt es unter
www.toppits-geschmacks-akademie.de
oder www.youtube.com/toppits zum
Anschauen, Downloaden und Selber-
Geniefen.

chenden Unterstiitzung zu meistern
sind. Fallstricke finden sich sowohl in
der Kiindigung von Agenturvertrigen
als auch in der ordnungsgemaéfen
Handhabung des Bestandes. Die Frage,
wem der Bestand gehort muss geklart
werden. Kunden, die sich weiterhin ei-
ne Betreuung durch den neuen Makler
winschen, mussen umgestellt werden.
Dazu benétigt man gerade in der An-
fangszeit administrative Unterstiit-
zung. Die Anbindungen an Versicherer,
Verbiinde oder Maklerpools sollten al-
lerdings zielgerichtet erfolgen. Des Wei-
teren ist es notwendig, dass die Produk-
te des gesamten Marktes analysiert
werden und eine professionelle Softwa-
re zur Berechnung und Bestandsfih-
rung zum Einsatz kommt. Es folgen Vi-
sitenkartendruck, werblicher Auftritt,
Zielgruppendefinition etc. Mit all die-
sen Themen beschiftigt sich die Exper-

teninitiative www.jetzt-makler.de. Die
Online-Plattform schafft einen kosten-
freien Uberblick tliber die Vor- und
Nachteile des Versicherungsmaklersta-
tus, zeigt auf, wie der Weg von der Aus-
schlieBlichkeit in die Maklerschaft er-
folgreich begangen werden kann und
stellt die notwendigen Kontakte her.
Das Ziel von www.jetzt-makler.de ist es,
dem wechselwilligen Versicherungs-
vertreter den Ubergang zum Versiche-
rungsmakler deutlich zu erleichtern
und teilweise auch erst zu ermoglichen.
Dabei kann www.jetzt-makler.de — gera-
de im Bereich der Bestandsumdeckung —
auflangjihrige Erfahrung zurtickblicken
und greift auf ein breites Netzwerk zu.

jetzt-makler.de




